
「販売戦略構築実践講座」
ホームページを会社案内より前進をして、販売に貢献するための戦略について多くの企業が壁にぶつかっています。一方で多くのインターネットを利用した販売戦略が行われていますがが、その多くがＢｔｏＢサイトの構築です。また、Ｗｅｂサイト構築のノウハウ研修の多くが、バスケット（買いもの籠）機能を用いたＢｔｏＣサイトです。本セミナーでは、バスケットでネット購入していただけない商品や継続的な取引を発掘するために、プロがプロに「プロの言葉」でビジネスチャンスを得るためのＢｔｏＢサイト構築の企画及び日常の販売戦略構築を実践的に行う内容の講座です。
　研修内容（スケジュール）

	
	日　　　時
	目　　　的
	内　　　容

	第１回
	平成１８年
１２月　４日（月）
午後１時～４時
	自社の「強み」と「機会」を明確にする。
	SWOT分析、CSF抽出の講義

	課題　　
	自社のSWOT分析、CSF抽出を整理しまとめておく


	
	日　　　時
	目　　　的
	内　　　容

	第２回
	平成１８年
１２月１１日（月）
午後１時～４時
	自社の「お客様」と「機能」を明確にする。
	事業ドメインの講義

現在の事業ドメインの作成

	課題　　
	自社の事業ドメイン(現在のものと、これからのもの)を作成する。


	
	日　　　時
	目　　　的
	内　　　容

	第３回
	平成１８年
１２月１５日（金）
午後１時～４時
	自社の機能を明確にする。
お客様に自社の機能を確実に伝える。
ＩＴの活用。
	これまでの課題発表

BtoBサイトについて

日常活動との連携

プロモーション活動


●会　場：ウェルシティ高松（香川厚生年金会館）２階「八栗」（高松市福岡町２丁目２番１号）
●対　象：自社の販売戦略またはホームページ運営に携わっている方、これから携わる方（定員３０名）

●講　師：ＮＰＯ法人ＩＴＣかがわ ＩＴコーディネータ中庭 正人氏、ＩＴコーディネータ細谷清氏
●受講料：無料
●主　催：財団法人かがわ産業支援財団、四国経済産業局

●共　催：香川県中小企業団体中央会

　　　　　※当事業は、四国経済産業局からの委託を受けて行っています。
●申　込：１１月３０日（木）までに受講申込書をＦＡＸ等でお送り下さい。
※３日間コースの講習ですが、１日のみの受講でも結構です。
販売戦略構築実践講座
出　席　申　込　書

香川県中小企業団体中央会企画調査部　行（ＦＡＸ　０８７－８２２－４３７７）
	出席
	開　催　日
	企業・団体名
	参　加　者
	ＴＥＬ

	
	１２月　４日（月）

	
	
	

	
	１２月１１日（月）

	
	
	

	
	１２月１５日（金）

	
	
	


※ご記入いただいた内容は、主催者からの各種連絡・情報提供のためだけに利用し、個人情報の保護に関する法令を遵守するとともに、厳重に管理を致します。
ＩＴ経営研修会








